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INTRODUCCION.

En un mercado como el actual, en el que cada vez mas empresas acuden a mercados
extranjeros para realizar operaciones tipicas de su actividad, bien sea para importar o
exportar, y en el que los mercados cada vez estan mas globalizados, cobra mayor
importancia que estas empresas cuenten con un marco juridico estable en el que

puedan sentirse seguras a la hora de operar.

Si una empresa, en el mercado nacional, puede tener riesgos de impagos o
incumplimientos que le puedan perjudicar en el desarrollo de su actividad, en un
mercado internacional, los mismos riesgos toman otra dimensién por la distancia,
tanto geografica como legal, con respecto a las otras empresas con las que realicen

operaciones transfronterizas.

El objeto de este trabajo es analizar de manera critica las herramientas legales de las
que disponen las empresas espafolas ante un impago por parte de una empresa
extranjera, en la contratacién internacional. En particular, veremos el caso mas

complejo: cuando el deudor estad domiciliado fuera del territorio europeo.

Para ello, se comienza exponiendo qué es un riesgo y como puede afectar a las
operaciones mercantiles, y posteriormente se determina quién puede operar en este
tipo de contrato y qué factores hacen que sea una operacion transfronteriza. Por
ultimo, se expone cudles son los contratos tipicos mas utilizados en el dambito

comercial internacional.

Tras esta determinacién de los factores que caracterizan a los contratos mercantiles
internacionales, se pasa a analizar de manera practica, las distintas opciones que tiene
una empresa a la hora de un impago. Se comienza explicando qué tipo de supuesto es

este tipo de impago con el siguiente ejemplo:

La empresa A, natural de Murcia (Espafia), se dedica a la comercializacién de pescado
congelado. Esta empresa acuerda con la empresa extranjera B la formalizacion de un
pedido. Al vencimiento de la factura, la empresa B no hace frente al pago de esta

factura y no se muestra dispuesta a hacerlo.



Se intentard dar respuesta a la empresa A, sobre qué debe hacer en el supuesto de un
impago, siempre dependiendo de los distintos factores que determinan que se pueda
escoger una via u otra, teniendo en cuenta que no todos los procedimientos son

aplicables a todos los supuestos.

Por ello, el trabajo contintia con un analisis de las distintas opciones disponibles,
tanto por via judicial como extrajudicial, incluyendo algunos ejemplos después de
adaptar el ejemplo anterior a las distintas vias para poder dar solucién a cada uno de

los posibles supuestos.



Capitulo 1. APROXIMACION AL ESTUDIO DE LAS OPERACIONES MERCANTILES
INTERNACIONALES.

El riesgo en una operacion mercantil se puede definir como la posibilidad de que
acontezca cualquier tipo de problema, que pueda poner en peligro la viabilidad y
continuidad de esa operacidn, en cualquiera de sus modalidades contractuales, y
pueda ocasionar un perjuicio para cualquiera de las partes, o para ambas, lo que

puede dar lugar a una disputa entra las distintas partes actuantes en dicha operacioén.

Si se tratase desde una perspectiva de los seguros, se hablaria de actualizacién de un
riesgo posible, que ha llegado a acontecer, y que ha generado un problema para los

interesados.

Desde la perspectiva legal®, en el marco y el dmbito de las operaciones mercantiles,
pueden dar lugar a gran diversidad de problemas y desencuentros entre partes
interesadas en un contrato mercantil. Pero si, a esta complejidad, se le afade el
componente de una esfera internacional, en la que las partes implicadas son de
distinta nacionalidad, reguladas internamente en su pais por sistemas juridicos
distintos, y, aunque en una realidad como la actual pueda perder algo de importancia,
la distancia fisica entre las partes son factores que incrementan el nivel de dificultad de

las operaciones.

En primer lugar, se explica cuando se establece la nacionalidad de la persona?, bien sea
fisica o juridica (una entidad mercantil). Para personas fisicas se establecen los criterios
de nacionalidad de cada uno de los Estados reconocidos. Si tuviera mas de una, se
utilizarian los criterios establecidos por el art. 9 de la LIRPF, en la que se establecen

como criterios:

e En el que permanezca mas de 183 dias naturales, cuyo codmputo puede incluir

las ausencias esporadicas

1 ORTEGA GIMENEZ, A., Contratacién internacional prdctica: Como evitar los “riesgos contractuales” en el comercio
internacional, ICEX, Madrid, 2013. Pag. 19 - 21

2MENDULIZA RODRIGU EZ, )., Materiales de Tributacion Internacional para el Grado en Derecho, 2017. (S.0.D)

6



e En el que tenga su nucleo principal o centro de sus intereses econdmicos de
forma directa o indirecta
e En el que resida su conyuge no separado legalmente y los hijos menores que

dependan de esa persona.

En el caso de las personas juridicas, la nacionalidad se podra determinar segun el pais
conforme a sus leyes donde haya sido constituida dicha mercantil. Pero si no se
determinara de forma clara, se podra realizar en funcidn de la calificacién que hace la

LSC3, que establece que:

e Segln donde tengan su domicilio social
e Segun el Estado desde donde se radique la direccién y control del conjunto de

actividades.

Un buen analisis y trabajo previo puede determinar la idoneidad de acudir a una forma
de resolucidon de controversias, bien sea por via judicial o extrajudicial, asi como
determinar a qué o6rgano someterse, ya que podemos optar por elegir como
competentes a los juzgados espafioles, pero si las sentencias de estos juzgados no
tienen reconocimiento ni validez en el pais de la parte contraria, seria completamente
ineficaz la eleccidn de estos juzgados y seguiria existiendo esa inseguridad juridica que
se ha intentado solventar, por lo que la mejor opcidn podria ser dar por competentes a
los juzgados del pais de la otra parte. Lo mismo ocurre con las vias extrajudiciales, ya
que, si el pais de la parte contraria no forma parte de ninglin convenio internacional de
reconocimiento de resoluciones por vias de arbitraje o mediacién, acudir a estos
procedimientos no daria solucidn a la reclamacion ya que no podrian ser ejecutadas en

el pais de la otra parte.

Una vez determinada la nacionalidad de las partes interesadas en los contratos
mercantiles, podemos determinar qué tipo de relaciones entre si pueden establecer.
Por ello, se han clasificado generalmente en una pequefia seleccién para determinar

de manera genérica las posibles situaciones que la actividad empresarial puede dar

3 Real Decreto Legislativo 1/2010, de 2 de julio, Ley de Sociedades de Capital. BOE nim. 161, de 03/07/2010.
Referencia BOE-A-2010-10544. Entrada en vigor 01/09/2010
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lugar, pero dado que se permite una libertad de forma, se puede establecer por

contrato cualquier tipo de negocio.

Sobre los contratos, rigiéndose por el principio de pacta sunt servanda, se exige a las
partes del contrato el cumplimiento de sus obligaciones contractuales. Pero équé
ocurre cuando alguna de estas obligaciones no se cumple, o se hace de forma errénea?
¢Cuales son los principales riesgos de los contratos mercantiles? Los riesgos pueden
ser de diversa indole, segln el tipo de contrato que se establezca y la operacién que

concrete.
1.1 ANALISIS DE LOS ASPECTOS CLAVES DE LOS CONTRATOS INTERNACIONALES

Los contratos internacionales* pueden ser de infinidad de materias distintas, y esto
provoca que los riesgos que puedan acontecer sean muy variados. Por tanto, a
continuacion, se definen los tipos de contratos mds extendidos, y se comentan los

principales problemas que puedan acontecer:

A. Compraventa internacional de mercaderias

Este tipo de contrato® viene definido por el Convenio de Viena de 1980 organizado por
la ONU. Se trata de una de las modalidades contractuales mds usadas en la practica de
comercio internacional. Este contrato regula las obligaciones y derechos de las partes

intervinientes en un contrato de compraventa de mercaderias.

Este contrato trata del acuerdo entre una parte vendedora y una parte compradora,
gue pactan un acuerdo para la venta de un determinado bien a cambio de una

contraprestacién econdmica.

La Cdmara de Comercio Internacional, para dar respuesta al principal problema de
estas transacciones, que era la delimitacion de la responsabilidad sobre el objeto del

contrato de cada una de las partes, creé una serie de términos en los cuales se definia

4ORTEGA GIMENEZ, A., Contratacidn internacional prdctica: Como evitar los “riesgos contractuales” en el comercio
internacional, ICEX, Madrid, 2013. Pag. 19 - 21

5 ORTEGA GIMENEZ, A., El contrato de compraventa internacional de mercaderias, ICEX, Madrid, 2008 Pag. 12 - 16
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hasta donde llegaba la parte del vendedor y empezaba la del comprador. Para ello cred

los INCOTERMS, de ellos se sacaron los primeros en el afio 2000, se actualizaron en el

2010 con los INCOTERMS 2010, y lo de reciente creacién, los INCOTERMS 2020.

Aunque se hayan aprobado varias versiones, pueden ser utilizados cualquiera de ellos,

ya que los nuevos no derogan a los anteriores.

En este tipo de contratos los riesgos pueden ser:

Por problemas en las mercancias, bien sea porque una vez realizada la
transaccién, el comprador compruebe que la calidad del producto no es
conforme a la acordada, o bien sea por algun desperfecto o problema que haya
podido ocurrir a la hora del transporte de la mercancia

Por problemas en los pagos y cobros de las operaciones, ya que en este
supuesto puede haber desconocimiento de la solvencia de la parte
compradora, aunque en la actualidad las empresas de seguro de caucidn
disponen de informacion de paises extranjeros, bien sea de la UE o de terceros
paises, pero no de todos, pues estas empresas no disponen de dicha
informacién de algunos Estados. Otro riesgo puede ser el impago de la
mercancia o del pago de un anticipo y que la parte vendedora no cumpla con
sus obligaciones. O, por ultimo, riesgos con el tipo de cambio, ya que al fluctuar
diariamente puede ocasionar variaciones en los calculos de estas operaciones.
Por cuestiones juridicas, bien puede ser por un cambio de legislacion de alguno
de los paises implicados, bien sea por un riesgo contractual por cualquiera de
las condiciones establecidas en el contrato

Por riesgos por imprevistos, bien sea por fuerza mayor (una pandemia
mundial), o por problemas sobrevenidos de tipo politico, econédmico y social.
Por riesgo documental, ya que pueden surgir problemas con los certificados y
documentos necesarios para realizar la operacién, y por algun problema,
incumplimiento o ausencia de cualquiera de ellos, puede dar lugar al rechazo

de una mercancia por las autoridades y generar un problema en la operacion.



B. Contrato de agencia comercial internacional

Se trata de un contrato mediante el cual una persona®, bien sea fisica o juridica,
denominada agente, se obliga de manera continuada o estable frente a otra,
denominada mandante o principal, a cambio de una remuneracién, a promover actos
u operaciones de comercio por cuenta ajena, o promoverlos y concluirlos por cuenta y
nombre ajenos, como intermediario independiente, en un determinado territorio, sin

asumir (salvo pacto en contrario), el riesgo y ventura de tales operaciones.

Estas operaciones las pueden realizar los agentes, pero de distintos tipos, segun la
actividad que realicen, ya que pueden ser agentes de importacion buscando el
producto en sus mercados de origen, de exportacion orientados a la oferta de
productos del mandante en mercados exteriores; pueden ser agentes que se dedican a
importacion y exportacion al mismo tiempo realizando operaciones como las descritas
anteriormente de manera simultdnea; agentes generales, siendo agentes que trabajan
en exclusiva para el mandante de manera exclusiva por un periodo minimo; o pueden
ser agentes de compra, localizando proveedores extranjeros y a costes mas reducidos

gue los proveedores habituales para una central de compras .

Los riesgos que puede producir este tipo de contratos pueden ser de diversa indole,

bien sea:

Por la remuneracién del agente comercial internacional
e Por asuntos de prohibicidon de competencia

Por formalizacion del contrato

Por la extincion del contrato con sus distintas formas de indemnizacion

C. Concesion o distribucién comercial internacional

Este tipo de contrato’ se establece cuando se llega a un acuerdo entre dos empresas
comerciales, una la empresa principal y la otra distribuidora, mediante el cual la
empresa distribuidora se compromete a colaborar de forma estable y duradera con la

empresa principal para comprarle sus productos y venderlos en una zona determinada,

6 ORTEGA GIMENEZ, A., Contratacidn internacional de agentes comerciales, ICEX, Madrid, 2012 Pag. 7 - 9
7ORTEGA GIMENEZ, A., Seleccién y contratacién de distribuidores en el exterior, ICEX, Madrid, 2008 Pags. 4 - 6
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en exclusiva o en concurrencia con otros distribuidores, y por un tiempo, bien sea

limitado o ilimitado. La diferencia con el contrato de agencia es que en este tipo de

contrato la empresa distribuidora adquiere el riesgo operacional mientras que, en el

de agencia simplemente se encargaban de la consecucién de contratos o ventas a

cambio de una prestacion, pero siempre dependiendo de la empresa principal.

Los riesgos de este contrato vienen determinados por las condiciones por las que el

distribuidor puede ejercer su actividad, pues en este tipo de contrato se podra acotar

la actuacion del distribuidor:

Delimitando la actividad a un territorio en concreto, en esto hablamos de que el
riesgo es cuando la empresa principal tiene varios distribuidores repartidos por
diversas zonas y para que no se hagan competencia entre si, delimita la zona en
la que puede actuar cada uno. El riesgo viene cuando cualquiera de las partes
incumple su condiciéon y entra en la zona del otro, por lo que genera un
problema contractual entre ambas. Ademas, para este caso también se deberd
tener en cuenta las particularidades de una zona como la UE, por ello se tienen
en cuenta las delimitaciones que establece el Reglamento 330/2010.

Otro riesgo seria el de la competencia desleal. En este caso se habla de cuando
teniendo la actividad pactada y delimitada, bien un distribuidor invada el
espacio del otro, bien sea que el principal contrate la exclusividad de esa zona
con otro distribuidor teniendo en vigor otro contrato anterior con otro
distribuidor, o cualquier otro caso en el que se pueda ver perjudicada, o
cualquier otra disputa que en el ejercicio de su actividad pueda dar lugar.

La extincién del contrato es una de las principales causas de disputas vy
reclamaciones entre la empresa principal y los distribuidores, ya que cada una
de las partes mirara por sus intereses y si no se tiene bien definido la forma de
extinciéon del contrato puede alargar y hacer muy costoso el proceso de
separacion. En la ley de Contratos de Agencia que se aplica de forma andloga se
dice que se debe indemnizar al distribuidor por clientela y por dafios vy

perjuicios, estas clausulas son las que mas disputas provocan en las extinciones.

11



D. Joint Venture internacional

Es un contrato® por el cual varias empresas totalmente independientes se unen, bien

sea mediante la constitucidn de una empresa mixta, conjunta, etc. O bien mediante un

contrato entre ambas en el que acuerdan las aportaciones de cada una de las mismas

para realizar una actividad empresarial completamente auténoma. En estos casos se

suele recomendar dejar muy bien definidos los contratos pues pueden dar lugar al

fracaso por completo de la operacién. El caracter internacional viene dado porque las

partes sean de distinta nacionalidad y acuerden entre todas amoldarse a la jurisdiccién

de un Estado donde constituyan la empresa o realicen su actividad.

Los riesgos que pueda entrafiar este tipo de contratos pueden ocurrir incluso antes de

la celebracion del contrato, como pueden ser:

En este tipo de contrato se requiere una descripcion muy precisa de las
condiciones entre las partes interesadas en la celebracidon del contrato. Una
mala gestion de estas condiciones y puede ser desastroso para el objetivo con
el que se celebrd el contrato, y para los interesados.

El riesgo que pueda implicar a efectos del Derecho a la competencia es muy
diverso, pues dependera del tipo de empresas interesadas para formular este
contrato y podra conllevar un riesgo u otro. La actividad de joint Venture esta
limitada cuando se quiera hacer como barrera para la entrada en el mercado de
otros competidores, las regulaciones estatales y sobre todo de la UE asi lo
requieren. Las normativas exigen que la joint Venture se realice entre empresas
gue no sean competidoras entre si.

La extincién del contrato también puede ser un riesgo para los interesados,
pues al mirar cada parte por sus legitimos intereses dard lugar a tiranteces y
disputas.

Al tener el caracter internacional este tipo de contratos, para la resolucién de
controversias, un riesgo puede determinar qué jurisdiccién es competente para

actuar. Esto puede ser especificado por las partes en los contratos de

8 ORTEGA GIMENEZ, A., Contratacidn internacional prdctica: Como evitar los “riesgos contractuales” en el comercio
internacional, ICEX, Madrid, 2013. Pags. 30 - 33
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constitucién, y en el caso que no hubiera acuerdo o no estuviera determinado,

serd competente la jurisdiccion del Estado donde se lleva a cabo la actividad.

E. Franquicia internacional

Este tipo de contrato® es un acuerdo por el cual una empresa, la franquiciante, le cede
a otra parte, el franquiciado, el derecho de explotacion de determinados productos o
servicios, a cambio de una contraprestacidn, ya sea directa o indirecta. En este tipo de
contrato se estipulan una serie de elementos que son la esencia del contrato
internacional, como la licencia de marcas, la transferencia del KnowHow, las regalias o
canones, el ambito territorial de la actividad, asistencia del franquiciante al
franquiciado, no competencia o posibilidad de sub franquiciar, confidencialidad, o el

plazo de duracién.

Los riesgos de este contrato pueden darse o antes de la formalizacién del contrato,

durante o en la extincion de este:

e En la fase previa se produce un intercambio de informacién entre ambas
partes, siempre basado en la buena fe, para intentar sacar la mayor
informacién posible de la parte contraria. Esto puede dar lugar a conflictos, ya
sea por el incumplimiento del traspaso de informacién fuera del plazo
legalmente establecido, bien sea por la ruptura de la confidencialidad entre
ambas partes, o bien sea por la falsedad o inexactitud de la informacidn
transmitida, que puede dar lugar a la dilacidn injustificada de las negociaciones,
o incluso, a su ruptura.

e Durante la vigencia del contrato pueden darse conflictos por motivos de la
operatividad de la relacién, ya sea por parte del franquiciado (falta pago
canones, venta de productos no autorizados, ocultacién y falseamiento de
datos, etc..), o por parte del franquiciador (imposicion de precios en el

contrato, falta de formacién, competencia con el franquiciado, etc...)

9 ORTEGA GIMENEZ, A., El contrato de franquicia internacional, ICEX, Madrid, 2010 Pags. 5 - 10
13



En la extincion del contrato, que puede ser por mutuo acuerdo, por expiracion
del plazo establecido entre las partes, o por el incumplimiento de sus
obligaciones por una de ellas. Esta extincion genera unas obligaciones para
cada una de las partes, que su incumplimiento son las reclamaciones que

pueden tener lugar en esta fase del contrato.
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CAPITULO 2. RESOLUCION JUDICIAL DE CONFLICTOS CONTRACTUALES
INTERNACIONALES.

Una vez analizados los tipos mdas importantes de contratos que se puedan dar en el
ambito empresarial internacional, surge uno de los principales temores a la hora de
iniciar la internacionalizacién de la actividad de la empresa, que es: ¢Qué hacer en caso
de tener algun problema o reclamacién? ¢ Cémo le reclamo a este cliente o proveedor?

Y si no me pagan, ¢Cédmo puedo reclamar el pago de esa deuda?

Analizando en este sentido los posibles problemas que puedan ocurrir en el trafico
mercantil de la actividad cotidiana de la empresa, sin contar con posibles delitos
penales que también puedan darse como robo, estafa, alzamiento, etc., lo primero que
se debe saber es que se puede actuar por dos vias: La via judicial y la via extrajudicial.
Siempre como recomendacién, se suele orientar a que los actores en el mercado
internacional, ante una reclamacién o problema contractual, tiendan a buscar una

solucion por via extrajudicial, y como ultimo recurso, optar por la via judicial.

Si se opta por la via judicial, para saber el procedimiento hay que conocer un factor

clave: la ley que es competente para regular el contrato.

Una de las clausulas de mayor importancia en los contratos es la que determina a qué
fuero se someten las partes intervinientes en el contrato. Si entre las partes se decide
someter el contrato a unos juzgados determinados, serdn ellos los competentes para

conocer sobre las posibles demandas que puedan ocurrir.

Pero, si no hay acuerdo al fuero al que someter el contrato, équé lo determina? En
este punto ganan importancia, mas si cabe, los INCOTERMS?!?, ya que una de las
posibles soluciones para determinar el fuero competente puede ser el lugar donde se
transfiere la responsabilidad sobre la mercancia entre ambas partes. Aunque para
determinar la ley aplicable hay que determinar la nacionalidad de la parte demandada,
pues no es lo mismo hacerlo con una parte demandada que sea de un Estado miembro
de la UE o que sea de un tercer Estado. La tendencia reguladora va encaminada a

determinar que ante la duda o no determinacién de un fuero concreto entre las

10 CALVO CARAVACA, A-L., CARRASCOSA GONZALEZ, J., Derecho del Comercio Internacional, Editorial Colex, Madrid,
2012.
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partes, sea el fuero de dicho lugar de transmision el competente para conocer las

reclamaciones sobre este contrato.

Para analizar mas en profundidad los procedimientos de reclamaciones por via judicial,
se plantean a continuacién las dos vertientes legales con las que cuenta el Estado

Espanol:

En el Estado Espanol, las empresas cuentan con la particularidad de estar en la Unién
Europea, lo que quiere decir que se cuenta con un Derecho supranacional que regula

las interacciones que puedan tener las personas de los Estados Miembros entre si.

En este punto tienen su importancia los factores para determinar la nacionalidad de las
personas, tanto fisicas como juridicas, tratados en el capitulo 1. Si ambas partes son
nacionales de Estados Miembros de la UE, la propia UE ha establecido unos
procedimientos para la resolucion de controversias. La eleccion de uno de estos

procedimientos estara basada en la cuantia de la reclamacidn:

2.1 Procedimiento de Escasa Cuantia.

Este procedimiento judicial'! se establece para las reclamaciones, tanto civiles como
mercantiles, siempre y cuando no superen los 5000 euros. Viene regulado en el
Reglamento UE 2015/2421 del Parlamento Europeo, del 16 de diciembre de 2015, que
modificaba al Reglamento 861/2007 del Parlamento Europeo y del Consejo, del 11 de
julio de 20072

Este procedimiento busca simplificar y agilizar en la UE los litigios transfronterizos
sobre deudas de escas cuantia (5000 euros). Se toman como transfronterizos cuando
una de las partes sea de una nacionalidad distinta a la del organismo judicial

competente para conocer dicho litigio.

Se caracteriza por ser un proceso rapido, sencillo y econdmico, simplificando y

acelerando los litigios, reduciendo los costes mediante un instrumento opcional al de

11 ORTEGA GIMENEZ, A., HEREDIA ORTIZ, P., PELLICER MOLINA, |, Empresa y reclamacién de deudas
internacionales, Editorial Aranzadi, 2018 Pags. 46 - 115

12 DOUE niim. 199, de 31/07/2007, paginas 1 a 22, Referencia DOUE-L-2007-81331
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los existentes en la legislacion de los Estados miembros. Se aplica a materia civil y
mercantil en procedimientos transfronterizos, para reclamaciones de menos de 5000
euros; se formula por escrito, aunque es posible que se puedan celebrar vistas y
practicar pruebas, y pueden ser ejecutadas y reconocidas en cualquier Estado miembro
sin la necesidad de declaracidon de ejecutabilidad o execudtur, al que tampoco es

posible oponerse a su reconocimiento.

El procedimiento'® comienza con la presentacién de la reclamacion, que se realiza a
través de un formulario que esta en el Portal Europeo de e-Justicia y adjuntando los
documentos en los que se funda la reclamacién. Este formulario esta traducido en

todos los idiomas oficiales de los Estados miembros. Hay 4 tipos de formularios:

A. Formulario de Demanda.
Formulario de solicitud del 6rgano jurisdiccional de que se complete o
rectifique el formulario de demanda.

C. Formulario de contestacién.

D. Formulario de certificado relativo a una sentencia dictada en el proceso

europeo de escasa cuantia.

Una vez cumplimentado el formulario, con todos los requisitos que se solicitan, se
deberd proceder a su presentacion en el juzgado competente. En este punto, tiene su
importancia la clausula del fuero competente para determinar cual es el juzgado
donde se debe presentar dicho formulario. En la misma pagina del portal de e-Justicia
de la UE hay un listado con el Atlas Judicial Europeo que ayudard a localizar al juzgado

competente y poder proceder a la reclamacién del formulario.

Presentar estos formularios a instancia judicial no es gratis, cada Estado tiene sus tasas
judiciales establecidas, pero en este mismo portal nos indica la cuantia de estas segun

el pais donde debamos presentar la reclamacion.

Recibido por el drgano jurisdiccional competente la demanda, este la valorara sobre la

forma y el fondo del asunto en cuestidn. Si la demanda estuviera fundada en un hecho

13 DOMINGUEZ RUIZ, L., “La reforma de los procesos europeos de escasa cuantia y monitorio: Reglamento (UE)
2015/2421, de 16 de diciembre de 2015.” Revista Espafiola de Derecho Europeo 59 julio — septiembre 2016 Pags.
77-101
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distinto al de los admitidos para la Reclamacién por escasa cuantia, este se lo hara
saber al demandante, por si decide retirarla o seguir adelante. Si decidiera seguir
adelante, se procederia por el procedimiento legalmente establecido en dicho Estado,

que fuera aplicable en este caso.

Una vez presentado el formulario, si se constata que la solicitud se ha presentado con
algln defecto u error, el tribunal se remitird un requerimiento al demandante para que
presente un formulario de subsanaciéon de los errores que se hayan cometido. Esta
presentacion estd sujeta a un plazo, que se indicard en el caso concreto de cada Estado

junto con el formulario de modificacién de la demanda.

Una vez admitida a trdmite la demanda, el organismo jurisdiccional notificara a la parte
demandada la reclamacion y le emplazard a contestar, si asi lo quisiera hacer la parte
demandada, a la demanda recibida en un plazo de 30 dias desde la recepcidn de la
notificacién. Si no lo hiciera, el juzgado podra resolver dictando sentencia sobre la

reclamacion, y esta sera vinculante.

Si decidiera contestar!®, también deberd hacerlo a través de un formulario de
contestacidn que se encuentra en el portal de e-Justicia de la UE, y el procedimiento es

similar al de la interposicion de la demanda.

El demandado en su contestacion podra:

Aceptar la demanda.

e Impugnar criterio de competencia.

e Oponerse a la demanda, ya sea porque considere que esta fuera del ambito de
aplicacion de este procedimiento por la cuantia de la reclamacioén, porque el
fondo del asunto no sea de la competencia de este procedimiento, o cualquier
otro motivo sobre los que se basa la naturaleza de este procedimiento.

e Solicitar vista oral.

e Presentar una demanda de reconvencidn mediante el formulario establecido.

Esta demanda de reconvencion se le dard traslado al demandante para que

pueda hacer, si lo estima oportuno, una demanda de contravencion. Para

14 ORTEGA GIMENEZ, A., HEREDIA ORTIZ, P., PELLICER MOLINA, |., Empresa y reclamacién de deudas
internacionales, Editorial Aranzadi, 2018 Pags. 46 - 115
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interponerlas se les emplazara a las partes en 30 dias para contestar desde la
notificacién, y la demanda principal, y las de reconvencién y contravencion, se

tramitaran por separado.

Una vez recibidas las contestaciones!®>, demandas de reconvencion y de
contravencion, el juzgado dispondra de un plazo de 30 dias desde la recepcion de
los escritos de las partes para la comprobacién de los hechos. Dentro de este plazo
podra solicitar a cada una de las partes la documentacién que fuera necesario para
conocer y poder decidir sobre el fondo del asunto. Cuando esto ocurre, se

suspende el plazo hasta que reciba los documentos requeridos.

Una vez evaluados los hechos, podra determinar, si lo estima oportuno, la
celebracidon de una vista oral o la realizacién de pruebas. Podra determinar la
presencia fisica de las partes o podra admitir por el uso de las tecnologias la
asistencia telematica o videoconferencia. Para la celebracién de la vista oral, el
juzgado debera informar a las partes, en un plazo de 30 dias desde la recepcion de
la contestacién de la demanda, de las cuestiones procesales dando asi
cumplimiento al principio de seguridad juridica, y garantizando imparcialidad y la

equidad del procedimiento.
A la hora de dictar sentencia, el juzgado puede dictar sentencia en 2 vias:

e En rebeldia general, es cuando el demandado no responde en el plazo a la

demanda, y el juzgado resolverd a favor de la otra parte.

e En rebeldia contra demanda de reconvencidon, si el demandante no
responde en el plazo de 30 dias a partir de la demanda de reconvencion, el
juzgado podrd dictar resolucion a la reconvencién. Se entiende que el
demandante desea proseguir con la demanda principal, por lo que el
juzgado no la podrad desestimar a menos que este no responda al

requerimiento de informacién complementaria tras la recepciéon de la

15 ORTEGA GIMENEZ, A., HEREDIA ORTIZ, P., PELLICER MOLINA, ., Empresa y reclamaciéon de deudas
internacionales, Editorial Aranzadi, 2018 Pags. 46 - 115
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contestacion de la demanda, por lo que, el juzgado podra decidir cual es el
procedimiento mds equitativo, incluida la solicitud de informacién

adicional, o de realizacién de pruebas, o de celebracién de vista.

Para decidir sobre la demanda, el juzgado dispondra de 30 dias para notificar la

resolucion desde:
e Desde la celebracién de la vista.

e Desde la recibir la contestacion de la demanda o haber solicitado

informacidén adicional en un plazo concreto y haberla recibido.
e Tras realizar las pruebas necesarias para.

Una vez dictada sentencia sobre la demanda, tanto el demandado o el demandante
podran solicitar la revision de la sentencia. El demandante puede presentarla en el
caso de que la sentencia haya sido favorable para el demandado, y se puede presentar

en los supuestos de que:

e La notificacién de la demanda o citacidn para la vista oral no se haya
realizado por un método que garantice el acuse de recibo, y que la
notificacién no se haya realizado con la suficiente antelacidon que permitiera
la preparacion de la defensa, sin que pueda imputarle responsabilidad por

ello

e Que el demandado no haya tenido la posibilidad de oponerse a la demanda
por causa de fuerza mayor o debido a circunstancias extraordinarias ajenas

a su responsabilidad

Si se acepta la revisidn la demanda sera considerada nula, y si se rechaza la revisién, la

sentencia se considerara firme.

Cuando la sentencia es firme'®, la parte perdedora tendra la opcién de recurrir dicha

sentencia si esta opcidon estd regulada en la legislacién nacional del juzgado

16 ORTEGA GIMENEZ, A., HEREDIA ORTIZ, P., PELLICER MOLINA, ., Empresa y reclamaciéon de deudas
internacionales, Editorial Aranzadi, 2018 Pags. 46 - 115
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competente. La interposicion de este recurso conllevard sus costas judiciales y por
representacion legal que a partir de este momento serd necesaria, ya que hasta este

momento no es obligatoria la representacion legal en todo el procedimiento.

Una vez firme la sentencia, podra ser ejecutada en el Estado miembro de destino?’,
esta sentencia no necesitard acreditar su ejecutabilidad, para poder ejecutar la
sentencia en el Estado miembro de destino, el juzgado que emitié la sentencia debera
facilitar un certificado para la parte que gand la reclamacion pueda justificar la
autenticidad y validez de dicha sentencia y pueda ejecutarla, y con este certificado,
junto con una copia de la sentencia autentica, podra ejecutar la sentencia en el Estado
miembro de destino. Para la ejecucidn se proseguirdn los procedimientos del Estado
de destino una vez reconocidos por auténticos los certificados y demanda aportados

por la parte vencedora.
Sobre la sentencia pueden darse cuatro posibles situaciones'®:

e Si el demandado no contestdé a la demanda, serd declarado en rebeldia, y
dard conocimiento a la parte interesada de las consecuencias de no
contestar, y podra dictaminar sentencia en un plazo maximo de 30 dias

desde la recepciodn de la demanda o del escrito de subsanacién.

e Si el demandante recibié una demanda de reconvencidén y no contesta a la
misma en el plazo de 30 dias, también serd declarado en rebeldia, pero en
este caso el juzgado entenderd que desea proseguir con la demanda
principal, por lo que para ello debera elegir entre ambos procedimientos y

elegir cual es el mas justo para ambas partes, o bien celebrar una vista.

e Podra dictaminar sentencia sin celebracidn de la vista si estima que con los

escritos y documentos facilitados por las partes es suficiente para conocer

17 CALVO CARAVACA, A-L., CARRASCOSA GONZALEZ, J., Derecho internacional privado, 182 edicidon, Comares,
Granada, 2018.

18 MAGRO SELVET, V., Guia prdctica de la Ley de Enjuiciamiento civil: adaptada a las leyes 4/2011, de 24 de marzo,
de los procesos europeos monitorio y de escasa cuantia, y 37/2011, de 10 de octubre, de medidas de agilizacion
procesal, La Ley, 2012.
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sobre el fondo del asunto y poder decidir sobre el mismo. Podra dictaminar
sentencia en un plazo maximo de 30 dias desde la recepcion del ultimo
escrito o documentos de las partes, pero si para poder decidir ha tenido
gue realizar alguna prueba, el plazo comenzara a contar desde el dia de la

realizacion de la prueba.

e Tras la celebracién de la vista podra dictaminar sentencia en un plazo
maximo de 30 dias. Este plazo podrd alargarse por causas debidamente
justificadas, pero al mismo tiempo, podra pronunciarse sobre el fondo del

asunto antes de estos 30 dias.

Estas sentencias son susceptibles de interposicion de revision o recurso por ambas

partes

Una vez que el procedimiento ha concluido, la parte a la que el juzgado haya fallado a
su favor podrd reclamar la ejecucién de la sentencia®®. Para ello, deberd solicitar el
certificado de ejecutabilidad y presentarlo en los juzgados del Estado de la parte

perdedora. Aqui adquiere importancia el Reglamento Bruselas | bis.

El Reglamento UE 1215/2012 Bruselas?® | Bis fue aprobado en el afio 2012 y es el
instrumento con el que cuentan los Estados Miembros de la Unidn Europea para poder
establecer la competencia judicial, el reconocimiento y la ejecucidén de resoluciones
judiciales en materia civil y mercantil. Este reglamento mejora a su antecesor, el
Reglamento Bruselas |, facilitando la libre circulacién de resoluciones judiciales, y
mejorado el acceso a la justicia. Una de las grandes novedades de este reglamento es
la supresion del exequatur (control del cumplimiento de todos los requisitos legales
establecidos para reconocer un juzgado una sentencia emitida por un juzgado de otro
Estado), pero es una tarea dificil de conseguir, pues los controles sobre esto son muy

rigurosos y exhaustivos.

19 CARRASCOSA GONZALEZ, J., La ley aplicable a los contratos internacionales: El reglamento Roma I, Editorial Colex,
Majadahonda (Madrid), 2009

20 REQUEJO ISIDRO, M., “La ejecucidn sin exequatur. Reflexiones sobre el reglamento Bruselas | Bis, Capitulo 117,
Revista Espafiola de Derecho Internacional Vol. 67, No. 2 (julio-diciembre 2015), pp. 49-82
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Con este reglamento el juzgado del Estado de la parte perdedora podrd ejecutar la
sentencia, tras comprobar el cumplimiento de todos los requisitos y la validez del
certificado, llevando a cabo lo dictaminado por el 6rgano judicial que dictamind dicha

sentencia, aunque proceda de otro Estado miembro diferente.

2.2 Procedimiento monitorio europeo.

Cuando hablamos este tipo de procedimiento?!, estamos ante un procedimiento
completamente facultativo y opcional, que una empresa puede interponer ante los
juzgados por deudas dinerarias vencidas y exigibles, por un importe superior a los
5000€ como se establece en el Procedimiento europeo de escasa cuantia. Este
procedimiento tiene por objeto simplificar, acelerar y reducir los costes de litigacién en

asuntos transfronterizos.

Este procedimiento se caracteriza por ser un procedimiento que se tramita de manera
exclusivamente escrita, por lo que no prevé la celebracidn de ninguna vista ante los

tribunales.

Ademas, es un procedimiento uniforme para todo el territorio de la UE, aunque de
manera supletoria cuenta con una cldusula para suplir las cuestiones procesales que

no estdn tratadas en el reglamento.

Es de aplicacién para asuntos tanto en materia civil como mercantil, aplicdndose para

asuntos sin limite de cuantias.

Es un procedimiento monitorio puro pues se basa en la mera afirmacién del
demandante de la existencia y cuantia de la deuda, y su exigibilidad. Debe declarar
que, a su legal saber, la informacién es verdadera. Ademads, es un procedimiento
monofasico, pues se articula en una sola fase y frente a ello el demandado sdlo puede

ejercer la oposicion a la demanda.

210RTEGA GIMENEZ, A., HEREDIA ORTIZ, P., PELLICER MOLLA, 1., Empresa y reclamacién de deudas internacionales,
Editorial Aranzadi, Navarra, 2018. Pags. 115 - 165
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En este procedimiento se suprime el execudtur ya que la resolucion a favor del
demandante tiene el suficiente reconocimiento y ejecutabilidad que no serd preciso

una declaracién de ejecucién y no se podra impugnar dicho reconocimiento.

Por ultimo, este procedimiento se caracteriza por no exigir la representacién mediante
abogado u otro profesional del Derecho, y poder realizarse por medio de formularios,

los cuales son:

A. Formulario de peticién de requerimiento europeo de pago.
Formulario de solicitud al demandante de que complete o rectifique una
peticién de requerimiento europeo de pago.

C. Formulario de propuesta de que el demandante modifique una peticién de
requerimiento europeo de pago.

D. Formulario de decision de desestimacion de una peticion del requerimiento
europeo de pago.

E. Formulario de requerimiento europeo de pago.

F. Formulario de oposicién al requerimiento europeo de pago.

G. Formulario de declaracién de ejecutividad.

Este procedimiento, al igual que el tramite de escasa cuantia, se tramita a través de
formularios a disposicion de los usuarios en el portal de e-Justicia de la UE. En este

procedimiento se cuenta con los siguientes formularios:

Con la peticion de requerimiento de pago, se inicia el procedimiento??, y mediante el
cual, el demandante debe acreditar el crédito a su favor, cierto, monetario y exigible.
El importe deberd incluir el principal, con las penalizaciones contractuales, los
intereses y las cosas, siempre que sean preceptivos en la reclamacién principal.
Ademads, en este formulario se deben incluir los medios de prueba en los que se
fundamente la reclamacion, aunque no es obligatorio en este punto adjuntar la

documentacién acreditativa. Debera presentar el formulario escrito mediante los

22 DOMINGUEZ RUIZ, L., “La reforma de los procesos europeos de escasa cuantia y monitorio: Reglamento (UE)
2015/2421, de 16 de diciembre de 2015.” Revista Espafiola de Derecho Europeo 59 julio — septiembre 2016 Pags.
77-101
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medios requeridos por los juzgados en el Estado del demandado, para ello debera
verlo en el Atlas Judicial Europeo y ver las tasas que deberd pagar para su

presentacion.

Tras la recepcion en el érgano judicial competente de la peticidon de requerimiento de
pago, se revisara la documentacién vy si precisase de que el demandante tuviera que
modificar o completar alguna informacién, se lo requerira. Para ello, el demandante
debera cumplimentar el formulario de solicitud al demandante de completar o
modificar el requerimiento europeo de pago. Para poder presentar las modificaciones
solicitadas, se le impondra un plazo determinado por el 6rgano judicial, a diferencia de
la reclamacién de escasa cuantia, en este caso no esta determinado en 10 dias, sino

gue puede ser un plazo distinto.

Una vez presentada la modificacién, si el érgano judicial ve que los requisitos para
proceder con la reclamacidon sélo se cumplen en una parte, podra invitar al
demandante a que modifique su peticidn, por lo que debera presentar el formulario

pertinente para la modificacién de peticién de requerimiento de pago europeo.

El art. 11 del Reglamento del procedimiento monitorio europeo® dice que, si en las
solicitudes no se cumplen los requisitos establecidos, si es una peticidén
manifiestamente infundada, o si el demandante no envia su propuesta de modificacion
o no responde en plazo, se tomara por desestimada la peticién del demandante. Sobre

esta desestimacion no cabra recurso alguno.

Una vez comprobado la procedencia de la reclamacién?* y su ejecutabilidad, se le
expedira un certificado de requerimiento europeo de pago, en el cual se realizara
mediante el formulario correspondiente, identificando a ambas partes, se pondra el
importe y apareceran los demas datos representativos de la reclamacién. Ademas, se
establece un periodo de vigencia para que se pueda presentar. Este certificado se

expedird en un plazo maximo de 30 dias desde la fecha de presentacion del formulario

23 GONZALEZ CANO, M.1., El proceso monitorio europeo: el reglamento (CE) n21896/2006, del Parlamento Europeo y
del Consejo, de 12 de diciembre de 2006, por el que se establece un proceso monitorio europeo, Tirant lo Blanch,
Valencia, 2008.
24 MAGRO SERVET, V., Guia prdctica de la Ley de Enjuiciamiento civil: adaptada a las leyes 4/2011, de 24 de marzo,
de los procesos europeos monitorio y de escasa cuantia, y 37/2011, de 10 de octubre, de medidas de agilizacién
procesal, La Ley, Las Rozas (Madrid), 2012.
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de peticion. Una vez presentado el escrito, este serd efectivo si pasados 30 dias desde

la notificacién, el demandado no se opone a la reclamacion.

Si el demandado se opone, deberd interponer una oposicion al requerimiento en un
organo judicial competente de su Estado de origen en un plazo de 30 dias. Esta
notificacién se realizard mediante correo certificado y personal bien sea por correo
ordinario o por los medios electrénicos facilitados para tal fin, acreditdndose con un
acuse de recibo donde aparecera la firma, fecha, y hora de la recepcién. Si no se

presentase, se declararia ejecutivo dicha reclamacién.

Para el reconocimiento? y ejecucidon de los requerimientos europeos de pago, el
demandante debera presentar la solicitud ante el 6rgano judicial competente en el
Estado miembro donde deba ejecutarse, que normalmente es el Estado de origen del
demandado. Pero esta situacion, el demandado podra solicitar la denegacién de la
reclamacion si acredita que es incompatible con otra resolucién de ejecucién anterior,
siempre que tengan el mismo objeto y se refieran a las mismas partes, cumplan las
condiciones necesarias para ser reconocida en el Estado miembro de ejecucion, y no
haya podido alegarse la incompatibilidad en el procedimiento judicial en el Estado

miembro de origen.

Por otro lado, la ejecucion se podrd suspender o limitar siempre que se establezcan
medidas cautelares o se subordine la ejecucién a la constitucidn de una garantia que

determinara dicho érgano judicial competente, o por circunstancias excepcionales.
2.3 Contratos formalizados con personas de Terceros Estados.

Cuando formaliza un contrato?® con una persona, tanto fisica como juridica, que tiene
su sede en un tercer Estado, ya no se tiene el amparo normativo que concede el marco
normativo de la UE, al menos de forma tdcita. Pero, aun asi, se dispone de otros

mecanismos legales para poder reclamar ante una parte contraria de un tercer Estado.

Z5REQUEJO ISIDRO, M., “La ejecucidn sin exequatur. Reflexiones sobre el reglamento Bruselas | Bis, Capitulo 117,
Revista Espafiola de Derecho Internacional Vol. 67, No. 2 (julio-diciembre 2015), pp. 49-82

26 CALVO CARAVACA, A-L., CARRASCOSA GONZALEZ, J., Derecho del Comercio Internacional, Editorial Colex, Madrid,
2012
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Es cierto que lo recomendable siempre es que cuanto mas cerca esté la ley sobre la
que hay que trabajar serd mucho mejor, y lo ideal seria poder hacerlo con las leyes

espafiolas. Para poder hacerlo tenemos dos vias:

Acordarlo en el contrato de forma expresa que el mismo quedara regulado segun las
leyes de un Estado concreto. Esta clausula puede ser negociada por ambas partes. En
la préctica, puede dar vértigo?’ el tener que ir a litigar con las leyes y juzgados de un
Estado tan lejano como pueden ser China o Singapur, con todos los costes que ello
conlleva, no sélo econdmicos, sino también de comenzar a conocer las leyes de aquel
estado para poder litigar en igualdad de condiciones o la busqueda de un abogado

local que sirva de apoyo para poder litigar.

Siempre hay que intentar, para mayor seguridad juridica nuestra, poder acordar que
las leyes competentes sean lo mas cercanas posibles. Lo ideal es poder acordar que la
ley competente a la que se somete el contrato sea la espafiola, si la otra parte acepta
someterse a la ley espafiola lo tendremos mas fécil para poder litigar, pero también
puede pasar que la parte contraria opte por lo mismo, optar por la suya, por lo que
una solucién a este punto suele ser acordar la ley de otro Estado diferente a la
nacional de cada una de las partes. Por ejemplo, una empresa espafnola y una china
pueden acordar que la ley que regule un contrato sea la ley inglesa. Esto esta
permitido por la libertad de pacto que hay en los contratos y lo cual permite que las

partes puedan acordar este tipo de condiciones contractuales.

Pero, y si no estd pactado de forma expresa, segun el art. 4 del Convenio de Roma?® de
1980, y asi como el art. 22 de la LOPJ, dice que serd competente la ley del lugar donde
tenga que ser realizada la obligacion principal del contrato, y segun el Reglamento

Bruselas I-Bis, se determinara la ley competente para conocer este asunto.

27 CARRASCOSA GONZALEZ, J., “Eclipse total del corazén (total eclipse oftheheart). Contrato de compraventa de
mercaderias y falta de pago: demandado con sede en Singapur. Anotaciones creativas al AAP Barcelona 23 mayo
2019.”, Accursio DIP Blog, Julio 2019. Consultada en agosto de 2020. Disponible en:
http://accursio.com/blog/?p=943

28 CARRASCOSA GONZALEZ, J., La ley aplicable a los contratos internacionales: El reglamento Roma I, Editorial Colex,
Majadahonda (Madrid), 2009
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Para conocer el lugar donde?® debe cumplirse la obligacién principal del contrato, se
debe tener muy presente la eleccion del INCOTERM que opera en el contrato, ya que
los INCOTERMS determinan las condiciones de traspaso de la responsabilidad de la
mercancia en un contrato de compraventa. Con estos INCOTERMS también debemos
tener en cuenta la normativa aduanera, pues hasta el momento que una mercancia no
estd despachada por aduanas no se puede considerar que estd dentro del pais de
destino, por lo que, aunque se encontrara en puerto del pais de destino, pero sin

despachar, contaria como todavia en territorio de pais de origen.

Una vez determinada la ley competente, si hay que realizar cualquier reclamacion, ya
se sabe donde se debe interponer la demanda para reclamar a la otra parte, bien sea

el pago, las demoras, los dafios y perjuicios ocasionados, etc.

Tanto Espafia como la UE tienen acuerdos y convenios3® con otros Estados en materia
Judicial. Esto quiere decir que con estos convenios se dispone de tener vias mas
favorables o sencillas para poder reclamar los posibles impagos o perjuicios que

puedan ocasionarse en una compraventa.

Algunos de los convenios con los que Espafia son:

e [srael. Este convenio, vigente desde mayo de 1989 por su publicacién en el
BOE n23 del 3 de enero de 19913, trata sobre el reconocimiento y
ejecucion de sentencias emitidas por los tribunales de cada uno de los
paises firmantes puedan ser reconocidas por los tribunales del otro pais.
Para la tramitacién de dicho procedimiento, se realizard mediante las
normas del pais de origen, y no sera necesario realizar ningun acto para el
reconocimiento de la sentencia en el pais de destino. Un ejemplo es el auto

369/2001 de la Audiencia Provincial de Barcelona, por la que se establece,

29 CALVO CARAVACA, A-L., CARRASCOSA GONZALEZ, J., Derecho del Comercio Internacional, Editorial Colex, Madrid,
2012.
30 ORTEGA GIMENEZ, A., HEREDIA ORTIZ, P., PELLICER MOLLA, I., Empresa y reclamacién de deudas internacionales,

Editorial Aranzadi, Navarra, 2018. Pags. 115 - 165

31 BOE nim. 3, de 03/01/1991, Referencia BOE-A-1991-58. Entrada en vigor 03/07/1991.
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se reconoce y plantea la ejecucién de un régimen de custodia para una
menor en lIsrael y Portugal. Dicha sentencia se fundamenta en varios
convenios internacionales de DDHH y debe ser ejecutada por los Estados de
Israel y Portugal dada la nacionalidad de las partes involucradas.

China. Este convenio estd vigente desde 1992, fue publicado en el BOE n226
del 31 de enero de 199432, por el que se reconoce a los nacionales de uno
de los Estados firmantes que tendran la misma proteccion juridica en el otro
pais firmante que sus propios nacionales. Este caso se da en ambos sentidos
respectivamente. En este convenio se establece que la ley aplicable serd la
ley interna del pais donde se interpone la reclamacidn, siendo competentes
en Espafia los Juzgados de Primera Instancia, y en China los Tribunales de
Media Instancia, de acuerdo con sus leyes. Las sentencias dictadas por estos
juzgados podran ser reconocidas en el otro pais firmante.

Marruecos, vigente desde el afio 1997 y publicada en el BOE n215 de 25 de
junio de 199733, por el cual se reconoce que las resoluciones judiciales en
material civil, mercantil y administrativa, dictadas por los d&rganos
competentes, en este caso por los tribunales de primera instancia de cada
uno en ambos Estados, tendran la autoridad de cosa juzgada en el territorio
del otro Estado, siempre y cuando reunan las condiciones establecidas en el
articulo 23 del convenio. Un ejemplo es la sentencia de la Audiencia
Provincial de Cuenca, en su resolucién N.2 63/2020 de 07 de julio de 2020,
por la cual se le solicita el reconocimiento y ejecucién de una demanda de
divorcio emitida en los juzgados de Oujda (Marruecos).

Rumania, vigente desde el afio 1997, publicado en el BOE n2134, de 5 de
junio de 199934, establece que, en el supuesto que se interponga una
reclamacién en un tribunal de uno de los Estados firmantes, y este sea
competente para conocer sobre el fondo del asunto, tanto las personas

fisicas como juridicas de cada uno de los Estados firmantes quedaran

32 BOE niim. 26, de 31/01/1994, paginas 3015 a 3018, BOE-A-1994-2077, en vigor desde 02/05/1992
33 BOE ndm. 151, de 25/06/1997, paginas 19583 a 19587, Referencia BOE-A-1997-13925, en vigor desde el

34 BOE niim. 134, de 05/06/1999, paginas 21617 a 21620, Referencia BOE-A-1999-12595, en vigor desde el
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sometidas a la jurisdicciéon del Estado firmante donde se interpuso esta
demanda, y su sentencia sera reconocida por los tribunales del otro Estado
firmante. Un ejemplo puede ser el auto 80/2020 de la Audiencia Provincial
N21 de Guadalajara, en la cual aplica las normativas las normas espafolas a
ambas partes, aunque sean de nacionalidad rumana.

e El Salvador, vigente desde el afno 2000 y publicado en el BOE n2256, de 25
de octubre de 20013°, por el que se establece que los ciudadanos de ambos
estados quedardn sometidos a la jurisdiccién del Estado firmante en la que
se haya interpuesto una reclamacion contra ellos, en materia civil o
mercantil, independientemente que sean de uno u otro Estado firmante.
Serd competente sobre la reclamacién el juzgado donde se interpone la
reclamacion, sobre la ley aplicable, sera la del Estado donde se interpone la
demanda, y su sentencia sera reconocida por los tribunales del otro Estado
firmante. Como ejemplo puede servir la sentencia 292/2020 de la Audiencia
Provincial de La Corufia, la cual plantea un litigio entre una empresa
espainola y una salvadorefia, reconociendo el fondo del asunto y juzgando
las reclamaciones interpuestas entre ambas partes, aunque tengan distinta
nacionalidad, sometidas a las leyes espafiolas al ser interpuesta la demanda
en Espaia.

e Tunez, vigente desde el afio 2001, aprobado por el BOE n252, de 1 de marzo
de 200335, por el que se establecen para los nacionales de cada uno de los
Estados el libre y facil acceso a los érganos jurisdiccionales de fondo y forma
gue los propios nacionales de ese Estado. Las personas juridicas que estén
presentes en los otros Estados se someterdn a las leyes del Estado donde se
encuentren, y las resoluciones seran reconocidas y ejecutadas en ambos
Estados firmantes, pero el execuatur aplicable sera el del Estado requerido.
Como ejemplo puede se puede observar la Apelacién N2. 674/2013 de la

Audiencia Provincial de Madrid, en la cual se somete a la Entidad Tunecina

35 BOE ndm. 256, de 25/10/2001, paginas 39150 a 39153, Referencia BOE-A-2001-19923, en vigor desde el

07/11/2000

36 BOE niim. 52, de 01/03/2003, paginas 8238 a 8240, Referencia BOE-A-2003-4240, en vigor desde el 24/09/2001
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del Aire Tunisair a un procedimiento, quedando sometida a la normativa
espafola al estar presente en territorio espafiol.

Republica Dominicana, vigente desde el afio 2003 y siendo efectivo desde
su publicacion en el BOE n2254, de 23 de octubre de 200337, reconociendo a
los ciudadanos de ambos paises firmantes el libre acceso y disposicion de
los érganos judiciales del otro Estado firmante, en las mismas condiciones
gue sus nacionales y sometido a sus leyes, actuando en materias civil y
mercantil. Estas condiciones también aplican a las personas juridicas. Las
sentencias seran reconocidas y ejecutadas en ambos Estados firmantes. Es
el caso por ejemplo de la sentencia 143/2020 de la Audiencia Provincial de
Valencia, en la cual reconoce el fondo de una sentencia de divorcio emitida
en la Republica Dominicana, limitandose a dictar solamente sobre la
cuestion en la que incide la sentencia, sin entrar a valorar las
consideraciones del recurrente ya que si entrara se estaria extralimitando,
por lo que el tribunal se limita a lo que incide la sentencia dominicana.
Argelia, vigente desde el ano 2005 y reconocido en el BOE n2103, de 1 de
mayo de 200638, por el que los nacionales de cada Estado firmante contaran
con los mismo derechos personales y patrimoniales que cada Estado
concede a sus nacionales. Esta proteccidon es aplicable tanto a personas
fisicas como juridicas. Por este convenio estan exentos de legalizacién las
sentencias de los dérganos judiciales dependientes de los Ministerios de
Justicia de ambos Estados, en materia tanto civili como mercantil. Se
establecen unos requisitos y procedimientos para el reconocimiento vy
ejecucion de las sentencias, y se regiran por la ley del Estado requerido.
Como ejemplo, sirve mencionar el auto sobre el Recurso de Apelacion Civil
nam. 222/2020 tratando sobre el procedimiento de origen: Procedimiento
de ejecucion num. 208/2019 de la Audiencia Provincial de Huelva, por en el

cual se solicitaba la ejecucién de una sentencia emitida en un tribunal de

37 BOE num. 254, de 23/10/2003, paginas 37882 a 37884, Referencia BOE-A-2003-19568, en vigor desde el

38 BOE nim. 103, de 01/05/2006, paginas 16888 a 16890, Referencia BOE-A-2006-7733, en vigor desde el
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Argelia y por la que en dicho auto, la Audiencia Provincial de Huelva
considera competente a la jurisdiccién espafola para la ejecucién de dicha
sentencia basandose en el convenio firmado entre ambos Estados.

Mauritania, vigente desde el afio 2006, publicado en el BOE n2267, de 8 de
noviembre de 2006%, en el que se acuerda que los ciudadanos de ambos
Estados contaran en el territorio de la otra parte firmante de los mismos
derechos y proteccion juridica que los nacionales de ese Estado. Se acuerda,
ademas, el libre acceso a la justicia de ambos Estados, en juzgados
establecidos por los Ministerios de Justicia de ambos Estados. Las
sentencias de los juzgados de ambos Estados serdn reconocidas de
conformidad con el procedimiento previsto para cada una de ellas, y se
regirdn por las leyes del Estado requerido. Un ejemplo puede ser el Auto
sobre el recurso 138/04 de la Audiencia Provincial de Cadiz, seccion Primera
sobre una reclamacién a de una empresa espafiola a una de nacionalidad
mauritana, en dicha sentencia se estima un embargo de un buque de
bandera mauritana, la cual debe ser ejecutada en el pais de bandera del
buque, y, ademas, trata el asunto sobre las leyes espaiiolas, otorgando los
mismos derechos a la empresa mauritana que a las mercantiles de

nacionalidad espafiola

39 BOE nim. 267, de 08/11/2006, paginas 38835 a 38837, Referencia BOE-A-2006-19347, en vigor desde el

26/11/2006
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Capitulo 3. LOS METODOS DE RESOLUCION NO JUDICIALES EN MATERIAL MERCANTIL:
ARBITRAJE Y MEDIACION.

3.1 Arbitraje

A la hora de resolver una reclamacién, como es un impago de una deuda ante un
cliente, se puede resolver mediante la via judicial, que se ha visto anteriormente, o por

la via extrajudicial.

A la hora de la resolucién de estas reclamaciones o disputas entre ambas partes, se
recomienda que se solucione por la via extrajudicial, al ser considerada mas “amistosa”
que la via judicial, siendo una forma mas agil y efectiva, al mismo tiempo que menos

costosa que la via judicial.

La particularidad®® de esta via extrajudicial es que ambas partes deben estar de
acuerdo en la resolucidn de controversias o, a diferencia de la via judicial en la que una
parte puede acudir a ella unilateralmente, en la mediacién o el arbitraje se exige que
ambas las partes estén de acuerdo en acudir a esta via, por lo que, si una de las partes
no quiere acudir a la mediacién o el arbitraje, esta forma de resoluciéon de

reclamaciones no sera efectiva.

Esta via de resolucion puede acordarse entre las partes en una cldusula del contrato de
compraventa para la resolucién de reclamaciones. Si hay que reclamar un dinero a un
cliente que no ha pagado en tiempo y forma por un desacuerdo o problema, se
acudiria a esta via extrajudicial para solucionar esta discrepancia para que se realicen

las obligaciones contraidas tanto por cliente como por proveedor en el contrato.

En esta clausula se puede estipular en concreto quién es el competente para la
resolucién de controversias. Puede ser un arbitro o tres, denominada tribunal, y
pueden ser acordados con total libertad por los contratantes en el momento de la

negociacion del contrato.

40 ARIAS LOZANO, D., “El arbitraje internacional”, Revista Juridica de Castilla y Ledn, N. 29, 15 de enero de 2013,
Consultada agosto 2020, pags.. 249-264 Disponible en:
https://www.jcyl.es/web/jcyl/AdministracionPublica/es/Plantillal00Detalle/1215245063566/ /1284253339728/Re
daccion
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El arbitraje permite que las partes tengan total libertad para determinar el modo de
resolucién de estas controversias. Pueden acogerse a un procedimiento especifico
establecido por unos organismos especializados en este arbitraje en el que la ley
aplicable es la establecida en el lugar de sede del tribunal o corte elegida, pueden
elegir libremente la ley aplicable y modificarla a su libre eleccion ajustandola a su caso
concreto, o en ultimo término, aun siendo un trabajo mdas especifico y dificil, ambas
partes pueden determinar sus normas de arbitraje, aunque esta opcidn, siendo
admitida, es la menos recomendable por su alta carga de trabajo y el nivel de
negociacion que debieran llevar entre las partes para poder determinarlo, teniendo

opciones ya determinadas y con un rigor legal contrastado.

Para realizar este arbitraje** o mediacion hay organismos, con procedimiento
establecido, que estdn especializados en la resolucidon de este tipo de controversias,

pueden ser:

e La Corte Internacional de Arbitraje de la Cdmara de Comercio Internacional
(CCl). La CCl, basada en Paris, fue fundada en 1923. Es probablemente la
institucion de arbitraje comercial internacional mas conocida.

e La Corte de Arbitraje Internacional de Londres (LCIA). La LCIA, que estd basada
en Londres, Fundada en 1892 es la segunda instituciéon de arbitraje
internacional mas importante en Europa (después de la CCl) y es
internacionalmente conocida. La LCIA se ha asociado con instituciones
arbitrales en Dubai (DIFC-LCIA), India (LCIA India) y Mauricio (LCIA-MIAC).

e El Centro Internacional para la Resolucidon de Disputas (ICDR). Asociacion de
Arbitraje Americana (AAA), que fue fundada en 1926, y es la institucién de
arbitraje mas conocida en los EE. UU. La AAA administra un gran numero de
casos nacionales a través de su red de oficinas estadounidenses. El ICDR
administra arbitrajes internacionales (de conformidad con su Reglamento de

Arbitraje Internacional).

41 LATHAM & WATKINS.,, “Guia sobre arbitraje internacional”, 2013. Consultada agosto 2020
https://www.lw.com/thoughtLeadership/2013-guide-to-international-arbitration-spanish-edition (S.N)
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Por otro lado, las opciones de un arbitraje no institucional, o como para parte de la
doctrina se determina como derecho ad hoc, pueden ser segun las normas de la
UNCITRAL o segun el derecho estatal acordado por las partes que es aplicable al

contrato.

Algunas de las instituciones especializadas en este tipo de resolucién de controversias

de forma no institucional pueden ser:

e El Centro Internacional de Arreglo de Diferencias relativas a Inversiones (CIADI,
o ICSID por sus siglas en inglés). Ubicado en Washington D.C., y operando bajo
los auspicios del Banco Mundial, el CIADI fue fundado por el Convenio de
Washington de 1965 sobre Arreglo de Diferencias Relativas a Inversiones entre
Estados y Nacionales de otros Estados. El CIADI trata exclusivamente
controversias que surjan directamente de una inversion entre un Estado
firmante y un nacional de otro Estado firmante. La competencia jurisdiccional
se establece sobre la base del consentimiento, del contrato, de la legislacién
local sobre inversiones extranjeras del lugar donde se ubique la inversidon o de
los derechos precedentes de Tratados Internacionales.

e El Centro Internacional de Arreglo de Diferencias relativas a Inversiones (CIADI,
o ICSID por sus siglas en inglés). Creado en Ginebra en 1994 como una rama de
la OMPI (a su vez una agencia de las Naciones Unidas), el Centro proporciona
servicios de arbitraje y mediacién (conforme a su propio reglamento) para
controversias relativas a propiedad intelectual.

e |a Comisidn Internacional China de Arbitraje Econémico y Comercial (CIETAC).
Como la CIETAC tiende a ser la institucidn de arbitraje preferida por las partes
chinas, las empresas que hacen negocios en China deberian probablemente
incorporar provisiones de la CIETAC en sus acuerdos. La CIETAC es uno de los

centros de arbitraje mas activos en el mundo.

El procedimiento del arbitraje*’, una vez acordado por ambas partes, generalmente

suele llevar la siguiente estructura:

42 LATHAM & WATKINS.,, “Guia sobre arbitraje internacional”, 2013. Consultada agosto 2020
https://www.lw.com/thoughtLeadership/2013-guide-to-international-arbitration-spanish-edition (S.N)
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1. Demanda de arbitraje, incluyendo al menos un resumen de las reclamaciones.

2. Contestacion a la Demanda, que indicard cualquier Demanda reconvencional
eventual.

3. Réplica a la Demanda reconvencional (si necesario).

4. Nombramiento del tribunal.

5. Audiencia preliminar en la que se establecen los pasos y el calendario del
arbitraje.

6. Escrito de Demanda (si no ha sido ya entregado junto a la Demanda de
arbitraje).

7. Escrito de contestacién y de Demanda reconvencional si no han sido ya
entregadas junto a la contestacién a la Demanda).

8. Escrito de contestacion a la Demanda reconvencional.

9. Comunicacién de los documentos que sirven como prueba o de aquellos que
entran dentro de las categorias (a menudo muy limitadas) solicitadas por la
otra parte.

10. Intercambio de declaraciones de testigos (a veces seguidas de declaraciones de
contradiccion).

11. Intercambio de declaraciones de expertos (a veces seguidas de declaraciones
de contradiccion).

12. Reunién de expertos para estrechar las cuestiones a debate y declaracién
conjunta de asuntos acordados/en discusion.

13. Intercambio de Escritos antes de las audiencias.

14. Audiencias.

15. Escritos posteriores a las audiencias.

16. Laudo arbitral.

Una vez con este laudo arbitral, para poder hacerlo efectivo, se debe tener en cuenta
la Convencion de Nueva York* por el cual se reconoce la validez del arbitraje y su

extension. Por ello es muy importante, a la hora de decidir si acudir al arbitraje y elegir

43 ARIAS LOZANO, D., “El arbitraje internacional”, Revista Juridica de Castilla y Leén, N. 29, 15 de enero de 2013,
Consultada agosto 2020, pags.. 249-264. Disponible en:
https://www.jcyl.es/web/jcyl/AdministracionPublica/es/Plantillal00Detalle/1215245063566/ /1284253339728/Re
daccion
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el tribunal al que someterse, ver si el Estado de |la parte contraria es miembro de dicho
Convenio, ya que, si no lo fuera, el laudo acordado al final de todo el procedimiento
tendria una gran dificultad de ser reconocido y ejecutado por los tribunales del Estado

de la parte contraria, produciendo la pérdida de su efectividad e idoneidad.

La Convencion de Nueva York de 19584 sobre el Reconocimiento y la Ejecucién de las
Sentencias Arbitrales Extranjeras regula la ejecucién de laudos arbitrales en mas de
145 paises en todo el mundo, sujeto sélo a ciertas limitaciones recogidas en la propia
Convencion. Para poder beneficiarse de la Convencién generalmente es necesario que

el laudo sea dictado en uno de los paises firmantes.

Esta Convencidn recoge en su articulo 3 la obligacion del cumplimiento y ejecucion de
los laudos emitidos en los Estados firmantes. En la misma Convencién se recoge los
supuestos por los que no sera obligatorio la ejecucidn. Estas excepciones se aplicaran
en el caso que una de las partes pruebe alguno de los supuestos establecidos para esta
nulidad de la ejecucién, como que sea un acuerdo contrario a la ley que regula el
contrato, que haya falta de notificacién a una de las partes, o que se compruebe por
parte del juzgado que el motivo de la controversia no sea admitido por la ley para ser

resuelto mediante arbitraje, etc.

3.2 Mediacion.

A diferencia del arbitraje, la mediaciéon* es una via de resolucién de controversias
contractuales en la que ambas partes intentan llegar a un acuerdo de solucién
amistosa mediante un tercero. La gran diferencia respecto al arbitraje es que este
tercero que intercede entre ambas partes no tiene potestad para aplicar una decisidon
final, ni tampoco tiene la capacidad juridica para poder ser solicitada su ejecucion por

los tribunales.

4  LATHAM & WATKINS.,, “Guia sobre arbitraje internacional”, 2013. Consultada agosto 2020
https://www.lw.com/thoughtlLeadership/2013-guide-to-international-arbitration-spanish-edition (S.N)
45 SANCHEZ GARCIA, R., JORDA GARCIA, R., “La mediacidn, una solucidn a los conflictos derivados de la contratacion
internacional que fomenta la continuidad de las relaciones comerciales”, Anales de Derecho nimero 31, 2013, pags.
19-55. Consultada en agosto 2020 https://revistas.um.es/analesderecho/article/view/179951/152541
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Se puede decir que la mediacidén es un tipo de negociacién entre ambas partes entre
las cuales intercede un tercero neutral con una posicién jerarquica al mismo nivel que

busca ayudar a llegar a un acuerdo que solucione el conflicto.

La opcidon de poder optar por la mediacidon en la resolucién de conflictos en las
compraventas puede establecerse en una de las cldusulas del contrato, asi ambas

partes aceptan someter las disputas a mediacidén en caso de que ocurran.

El problema esta en que, si entre ambas partes no consiguen llegar a un acuerdo para
solucionar este conflicto, la reclamacion estara avocada a acudir a la via judicial. Esto
no es extrafio ni grave, ya siempre lo primero que se busca es una solucion amistosa y
rapida, lo que da la mediacién, pero si no se consigue, acudir al arbitraje o a la via

judicial es la solucion final como el ultimo recurso.

El procedimiento* que se sigue en la mediacidn es que ambas partes hacen una
propuesta del mediador que actuard entre ambas, identificdndolo completamente, o

puede estar establecido en el contrato en la clausula de mediacion.

Una vez acordado el mediador, se emplazardn ambas partes, pudiendo realizarse de
forma telematica para asi fuera mas facil para ambas partes, o si, por el contrario, se

puede realizar de manera presencial si asi lo acuerdan las partes.

En este procedimiento pueden acudir ambas partes, acompafiados en su caso si lo

desean de asistencia legal, o pueden acudir los representantes legales de ambos.

Una vez celebrado el encuentro, si se llega a un acuerdo, ambas partes dejaran
constancia por escrito de este, o si no lo consensuaran, todavia tendran la opcion de

acudir a un arbitraje o a la via judicial.

3.3 Comparativa entre mediacién y arbitraje.

La mediacion y el arbitraje son las formas de solucion de controversias por via
extrajudicial. Se recomienda siempre acudir preferiblemente a estas vias y tomar como

ultimo recurso la via judicial. Esto se recomienda por varios motivos:

4 RODRIGUEZ, L.F., Mediacién comercial internacional, Dykinson, Madrid, 2016.
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Aunque ambas opciones tratan con un tercero que interviene entre las partes, ésta
tiene diferente posicion segun el procedimiento que se trate, pues en el arbitraje
tendra una posicion de superioridad mientras que en la mediacién tiene una posicion

intermedia entre las partes.

En la mediacién este tercero independiente tiene como objetivo entablar una
negociacion entre ambas partes para llegar a un acuerdo. Por el contrario, en el
arbitraje, este tercero (o arbitro) tomara una posiciéon similar a la de un juez,
decidiendo sobre la reclamacidn escuchando las alegaciones de ambas partes, pero sin

tener su decision la carga juridica de una sentencia judicial.

Estas opciones tienen a su favor la rapidez con la que se puede obtener una solucién a
la controversia surgida entre las partes, ya que siempre serd un procedimiento mas
rapido y agil que uno judicial, y, ademas, de tener unos costes mas econémicos que la

via judicial.

Por ultimo, siempre es recomendable optar por una via amistosa para la solucién de
las discrepancias que puedan aparecer en la ejecucién de los contratos, por ello se
recomienda optar por la via extrajudicial, dejando la via judicial en Ultimo término en

caso de que la solucidn ya no pueda obtenerse de forma amistosa.
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CAPITULO 4. CASOS PRACTICOS.

Una vez visto las distintas opciones con las que se cuenta para poder hacer una
reclamacion, se procede a desarrollar, desde un enfoque practico, los distintos
procedimientos explicados, tanto en via judicial como extrajudicial, teniendo en cuenta

el ejemplo del capitulo 1.

4.1 Procedimiento de Escasa Cuantia

La empresa A, con sede en Murcia - Espaiia, acuerda una venta de productos del mar
congelados con la empresa B, de nacionalidad italiana, para que entregue un pedido
de 100Kg en sus almacenes frigorificos sitos en Velsen — Holanda. El importe de la
venta se acuerda en base al INCOTERM 2010 DDP Holanda, por un importe de 3500¢,
acordando el pago mediante transferencia bancaria del importe de la factura a los 30

dias de la entrega en el almacén acordado.

Pasado el tiempo, y llegada la factura a su vencimiento, la empresa A reclama a la
empresa B el pago, a lo que recibe es una respuesta evasiva, pidiendo una prdrroga

para efectuar el pago.

Tras varios meses de prérrogas y tratando de llegar a una solucién amistosa con el
cliente, la empresa A decide reclamar por via judicial el importe de dicha factura; para
ello comienza los tramites establecidos por la UE para la reclamacidn de deudas de
escasa cuantia en operaciones transfronterizas entre empresas nacionales de Estados

miembros.

Para ello comienza el procedimiento cumplimentando el formulario de reclamacién en
el portal de e-Justicia de la UE, y presentandolo ante el tribunal competente del Estado
Holandés, que reconocera la operacion al ser donde se entregd la mercancia. En este
proceso, aportando la documentacién completa de la venta, no requerira sentencia de
ejecucidn ni reconocimiento para poder interponerla, que es lo que caracteriza la
agilidad de este procedimiento. Si aportara la documentacién errénea o fuera

necesario aportar mas documentacion, el juez podra requerir que se subsanen dichas
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deficiencias, las cuales se podran presentar con el formulario expreso, que también

esta en el mismo portal de e-Justicia de la UE.

Una vez presentada, se notificard a la empresa B la demanda de requerimiento de
pago, y se le indicard un plazo no superior a 30 dias para personarse ante el juzgado en

dicha reclamacion y pueda presentar sus alegaciones.

Una vez presentada la contestacién a la demanda, ambas partes deberan aportar sus
pruebas al juzgado para que éste asi pueda comprobar ambas versiones, y si fuera
necesario, celebrar una vista oral, en la que ambas partes pueden estar por

videoconferencia, aunque no es obligatorio.

Tras esto, el juzgado dictara sentencia y si falla a favor de la empresa A, ésta podra
acudir a los juzgados italianos, que son los de la nacionalidad de la empresa B y podra
solicitar directamente la ejecucién de la sentencia, sin tener que justificar ante el
juzgado la procedencia y competencia del fondo de la reclamacién, como ocurriria en

cualquier procedimiento judicial.

4.2 Procedimiento monitorio europeo.

Siguiendo el ejemplo anterior, supongamos que tras un primer envio de prueba de
100Kg, la empresa A acuerda con la empresa B un contrato de compraventa de
pescado congelado de una carga entera de unos 22.000Kg por un valor de 140.000€ en
condiciones de INCOTERMS 2010 DDP Holanda, acordando un plan de pagos de 30% a
la firma, 40% a la entrega y el 30% restante a 30 dias, después de la entrega de la
mercancia. Tras pagar el anticipo, cuando la empresa B debe realizar el 22 pago, dice

gue pagara juntos el 22 y 3er pago juntos a los 30 dias desde la entrega.

Tras vencer la ultima fecha de pago y la empresa B no hacer frente a los pagos
acordados, la empresa A, y al ver que no hay posibilidad de solucién amistosa, decide
demandar a la empresa B. En este caso, se acuerda entre ambas partes que los
juzgados competentes son los juzgados de Murcia (Espaia), por lo que se debera

interponer la demanda en Murcia.

41



Para ello se debe interponer al vencimiento, cumplimentando los formularios del
portal de la e-Justicia de la UE y realizando el abono de las correspondientes tasas. La
empresa A podra presentar el formulario por via telematica en dichos juzgados o
podra entregarlos en el registro de los juzgados de Murcia. En este punto, la empresa
A deberd aportar toda la documentacién y las pruebas pertinentes, y si no lo hiciera, o
lo hiciera de forma errénea, el juzgado le dard un plazo no superior a 10 dias a la

empresa A para que asi lo haga.

Una vez admitida a tramite, el juzgado notificara a la parte contraria la interposicién de
la reclamaciodn, y le dara un plazo para poder oponerse a esta reclamacion, y a su vez,

valorarad la procedencia de la reclamacion por parte de la empresa A.

Si el juzgado lo estimase procedente, expedira un certificado por el cual la empresa A
podra ejecutar dicha reclamacién dentro de los 30 dias siguientes de su otorgamiento.
Esto se hard si la empresa B no se opone, o si se determina que, tras la oposicién de la

empresa B, el juzgado le diera la razén a la empresa A.

Con este certificado, la empresa A podra ir a los tribunales italianos para pedir su
ejecucidon y asi poder recibir el pago de esa deuda por los medios que se estimen

oportunos.

4.3 Demanda por via judicial ante los tribunales de terceros Estados.

La empresa A, de nacionalidad espafiola, realiza un contrato de compraventa con una
empresa sita en China para la venta de productos del mar congelados, por un importe
de 180.000 USD en base al INCOTERM CIF Shanghai. En el contrato ambas partes no
acuerdan régimen legal alguno y acuerdan un medio de pago de 30 dias desde la

llegada de contenedor a puerto de destino.

Llegado el momento, la mercancia es despachada y la empresa China no paga el
importe del contrato alegando falta de liquidez y que necesita vender la mercancia
para poder pagar. Por lo que la empresa A decide demandar por via judicial a la

empresa China.
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En este caso, los juzgados competentes serian los juzgados espaiioles de la ciudad del
puerto de salida de la mercancia; si, en este caso, salid por el puerto de Vigo, lo
tribunales competentes seran lo de esta ciudad. El motivo de esto es porque la
mercancia se vendié en condiciones segun el INCOTERM CIF, por lo que no se
considera que la mercancia esté en territorio chino, aunque esté en su puerto, hasta
que no haya procedido al despacho del contenedor por parte de las Autoridades

Chinas.

A continuacién, se debe comprobar si hay algun tipo de acuerdo entre Espaia y China
a efectos judiciales, y en efecto lo hay desde el aflo 1992 en materia civil y mercantil.
Por tanto, la empresa China puede estar representada y puede tener asistencia en los
juzgados espafioles, y los tribunales chinos pueden ejecutar una sentencia de un

juzgado espanol.

Por lo que una vez visto esto, la empresa A procede a interponer una demanda en los

juzgados de lo mercantil de Vigo contra la empresa China reclamando su deuda.

Tras varios meses, y una vez se admita a trdmite, se procedera a notificar a la empresa
China una notificacion sobre la demanda de reclamacion de pago que ha sido
interpuesta contra ellos. Para contestar, sabiendo de la lentitud ya de por si de los
procedimientos nacionales, en uno internacional hemos de tener en cuenta que los

plazos no van a ser rapidos.

Una vez recibida la contestacidon a la demanda por parte de la empresa China, el
juzgado determinard la fecha para la celebracion de una vista para escuchar a ambas
partes, y si fuera preciso hacer cualquier prueba aclaratoria no fechara la vista hasta la

realizacion de dicha prueba.

Entre medias, normalmente suele haber antes de la contestacion de la demanda, una
serie de escritos y reclamaciones de la procedencia del juzgado, ya que siempre es
preferible litigar en tu juzgado nacional, por lo que se entenderia que la empresa
china, y mas siendo la entrega en puerto chino, intentard que se litigue en los juzgados

chinos.
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Una vez celebrada la vista, dictada sentencia, y tratados todos los recursos que se
pudieran interponer por ambas partes, si los juzgados espafioles dictaminan una
sentencia favorable a la empresa A, esta podra ir a los juzgados chinos a pedir su
ejecucion en virtud del acuerdo entre Espaia y China que hablamos anteriormente, y
con la cual podra reclamar su pago mediante los instrumentos que la sentencia

determine.

4.4 Procedimiento de arbitraje internacional

La empresa A de nacionalidad espafiola firma un contrato de compraventa con la
empresa B de nacionalidad de ecuatoriana para la adquisicién de pescado congelado
de este origen para importarlo a Europa. El importe de este contrato se acuerda en
80.000USD en condiciones de INCOTERMS 2010 CIF Puerto de Vigo (Espaiia). Ambas
partes acuerdan que el contrato se regird, en caso de disputa, por a la Corte de

Arbitraje de la Cdmara de Comercio Internacional.

A la hora de la importacién cuando la empresa A recibe la mercancia, comprueba que
el pescado viene quemado por el mal empaquetado y el exceso de frio, lo cual provoca
una merma en el pescado, e incluso obligando a desechar una parte del total del

pescado por ser completamente inservible.

Por ello, la empresa A reclama un abono o compensacién a la empresa B, teniendo
ambas partes estimaciones diferentes del montante total de las pérdidas ocasionadas,
por lo que entre ambas partes no hay acuerdo para dicho abono y acuerdan

solucionarlo por el arbitraje tal y como estaba establecido en el contrato.

Para ello, la empresa A comienza interponiendo una demanda a la empresa B ante la
Camara de Comercio Internacional (CCl), incluyendo al menos un resumen de sus

reclamaciones.

Una vez la CCl admite a tramite la demanda, notificard a la empresa B que

formalmente conteste a la demanda de arbitraje y se persone en el procedimiento.

44



Una vez personadas ambas partes en el procedimiento, la CCl nombrara al tribunal que
sera competente para mediar en esta reclamacién. Y una vez nombrada, organizara
una audiencia preliminar para comunicar a ambas partes los pasos que se van a dar vy

establecer un calendario de actuaciones.

En este momento, ambas partes deben formular sus alegaciones con la informacién lo
mas completa posible, aportando pruebas que cada una de las partes estimen para la
defensa de sus intereses, asi como el intercambio de declaraciones de los posibles

testigos que pudieran intervenir en el procedimiento.

Una vez aportados los escritos y las pruebas, se reunird un grupo de expertos para
valorar el fondo del asunto e intentar ofrecer una declaraciéon conjunta del asunto en

disputa.

Después se celebra la audiencia, practicando delante del tribunal las declaraciones, y
aportando y explicando las pruebas pertinentes, dando la oportunidad a las partes

para que puedan aportar algin escrito de conclusidn posterior a la audiencia.

Tras este proceso, el tribunal procederd a notificar su laudo a las partes, otorgando a la

parte beneficiada la potestad de poder reclamarle a la perjudicada.

En este punto viene a tomar total importancia la planificacién juridica de las partes, ya
gue todo este proceso puede quedar inutil si el Estado de la parte perjudicada no
forma parte del Convenio de Nueva York por el cual se reconocen y dan potestad para
ejecucidon a los laudos arbitrales. En este caso, si el tribunal le diera la razén a la
empresa A, ésta podra acudir a los tribunales ecuatorianos y exigir el cumplimiento de

este laudo arbitral.
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CONCLUSIONES

Cuando una empresa opera en mercados internacionales pueden ocurrir gran variedad
de situaciones diversas en la realizacién de su actividad. Ante la ya de por si dificil tarea
de ejecutar los planes comerciales y la busqueda de nuevas oportunidades para el
crecimiento de la empresa, se le afiade la dificultad de un entorno tan diverso como es
el comercio internacional, ya que se enfrenta a gran variedad de culturas, grandes
distancias con los clientes o proveedores, o el gran conglomerado normativo, pues
cada pais con sus propias leyes hace que tenga mds complejidad si cabe la realizacién

de operaciones comerciales.

Ante estas situaciones, cobra una vital importancia una preparacién legal y contractual
por parte de la empresa para poder realizar estas operaciones de manera segura y
anteponiéndose ante cualquier eventualidad que pueda ocurrir. Por ello debe
establecer planes de actuacion ante posibles impagos, y saber qué hacer en cada
momento. Estos planes tienen varios puntos segun el momento del proceso de

compraventa, de los que podemos concluir:

Primero: Una empresa cuenta con infinidad de herramientas que con caracter previo
pueden facilitar el trabajo a la hora de realizar una importacion o una exportacion.
Herramientas como los tipos de pago mediante una carta de crédito o con un
confirming, o la informacién y el seguro de una operacién comercial mediante una
pdliza de caucion, son ejemplos de las opciones que previa a la ejecucién del contrato
la empresa puede utilizar para defender sus intereses ante problemas del ambito

mercantil.

Segundo: Si en el caso de que llegara el punto de un impago, la empresa como se ha
expuesto, tiene diferentes formas de poder reclamar este pago. Ante un impago,
siempre se recomienda optar en primer término por una solucidén amistosa, ya sea
negociando directamente con el cliente, y si hubiera algun tipo de discrepancia, poder
optar por vias extrajudiciales para poder solucionarlas, bien sea la mediacién o acudir a

una corte de arbitraje internacional.
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Tercero: Si el cliente no acepta una via amistosa negociando o acudiendo a cualquiera
de las opciones extrajudiciales, o directamente no atiende a nuestras peticiones de
solucién amistosa, la empresa puede acudir a una via judicial para intentar solucionar
este problema y reclamar el impago al cliente. Para ello hay que tener en cuenta, como
se ha analizado, qué caracteristicas tiene el contrato para poder escoger la via judicial,
caracteristicas como la nacionalidad del cliente, el importe de la factura, el fuero que
rige el contrato o el lugar de entrega de la mercancia son algunos de los factores a

tener en cuenta.

Cuarto: Con estas herramientas legales, tanto de uso previo como posteriores a la
ejecucién del contrato de compraventa internacional, la empresa puede operar
perfectamente en los mercados globales, teniendo especial consideracién en la
importancia que tiene un buen trabajo legal previo para que la empresa pueda hacerlo

con mayor seguridad.

Quinto: Las empresas espafiolas corren grandes riesgos en el cobro de sus operaciones
con compradores extracomunitarios. Hay una gran diferencia normativa entre operar
dentro de la Unidn Europea y con terceros Estados. Por tanto, el aseguramiento legal
previo de las operaciones mercantiles internacionales tiene una mayor importancia a
la hora de realizarlas con clientes o proveedores de terceros Estados, ya que cuando se
opera con uno de estos Estados, la normativa es mds diversa, por lo que se
recomienda operar con una mayor cautela y realizando un trabajo previo mas
profundo para evitar posibles problemas que puedan surgir en el trascurso de las

operaciones.
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